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iDis iSITME
MERKEZLERI
iSTANBUL

Mar 2013 - Nis 2018

FARMATEN iLAC
iSTANBUL
Mar 2012 - Oca 2013

GAES iSiTME
MERKEZLERI
iISTANBUL

Oca 2011 - Oca 2012

GAES iSITME
MERKEZLERI

iZMIiR

May 2008 - Oca 2011

GAES iSITME
MERKEZLERI
iISTANBUL

Mar 2007 - May 2008
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iSTANBUL

Eyl 1995 - Oca 2005

iSTANBUL BOLGE MUDURU

o Stratejik planlama ve bolgesel satis hedeflerini belirleme
e Yonetim ekibi ile koordinasyon ve liderlik saglama

e Performans yonetimi ve ekip motivasyonunu artirma

e Satis ve pazarlama stratejileri gelistirme

e Egitim programlari diizenleyerek ekip yetkinligini artirma

e Pazar analizi ve rekabet arastirmasi yapma

SATIS PAZARLAMA SORUMLUSU

e Satis hedeflerini belirleme ve stratejiler gelistirme
o Satis teklifleri hazirlama ve sunumlar yapma
e Muisteri geri bildirimlerini toplama ve raporlama

e Satis sonrasi destek ve miisteri memnuniyetini saglama

BOLGE SATIS PAZARLAMA SORUMLUSU

e Bolge satis hedeflerini belirleme ve stratejiler gelistirme
e Misteri portfoylinii yonetme ve yeni muisteriler kazanma
e Rekabet analizi yapma ve pazar payini artirma

e Misteri memnuniyetini saglama ve iliskileri gliclendirme

TURKIYE SATIS MUDURU

o Satis stratejileri gelistirme ve uygulama

e Satis hedeflerini belirleme ve takip etme

e Ekip yonetimi ve satis ekibinin egitimi

e Satis raporlari hazirlama ve performans analizi yapma

o Rekabet analizi yaparak piyasadaki konumumuzu gliclendirme

o Urilin ve hizmetlerimizin pazarlama ve tanitim faaliyetlerini
koordine etme

MARMARA BOLGE MUDURU

e Bolgesel satis hedeflerini belirleme ve bu hedeflere ulasmak
icin stratejiler gelistirme.

e Satis ekibini yonetme, egitme ve performanslarini
degerlendirme.

e Pazar trendlerini ve rekabeti analiz etme, pazar payini artirma
yollari arastirma.

e Raporlama ve analiz icin gerekli verileri toplama ve
degerlendirme.

EGE BOLGE MUDURU

e Stratejik planlama ve bolgesel satis hedeflerini belirleme

e Pazar analizi yaparak bolgeye 6zel pazarlama stratejileri
gelistirme

e Ekip yonetimi ve satis temsilcilerinin performansini
degerlendirme

e Satis projeksiyonlari ve bltce raporlari hazirlama

e Egitim programlari diizenleyerek ekip Uyelerinin gelisimini
destekleme

e Operasyonel verimliligi artirmak icin slregleri iyilestirme

e Satis ve pazarlama kampanyalarini koordine etme ve uygulama

BOLGE TANITIM SORUMLUSU

e Satis raporlari hazirlama ve performans gostergelerini analiz
etme

e Satis projeksiyonlari ve biitceler hazirlama

e Muisteri iliskilerini ydnetme ve anahtar misterilerle isbirligi
yapma

o Stratejik planlama ve bolgesel satis hedeflerini belirleme

UZMAN TIBBi MUMESSIL

o Uriin bilgisi ve ilac endiistrisi hakkinda derinlemesine bilgi
sahibi olmak

o Saglik profesyonelleri ile gliclii iletisim ve iliski kurma becerisi
o Etkili sunum ve Urlin tanitimi yapabilme yetenegi

e Satis hedeflerine ulasmak icin stratejik planlama ve
organizasyon kabiliyeti

e Pazar analizi yaparak rekabet avantaji olusturma becerisi

e Yeni musteri kazanimi ve mevcut misteri portféylna
genisletme

TIBBi MUMESSIL

o Saglik profesyonellerini ziyaret ederek Uirlin bilgilerini sunma ve
tanitma

e Hedeflenen satis hedeflerine ulasmak icin stratejik planlama ve
raporlama

e Pazar analizi yaparak rekabetci bilgileri toplama ve rapor etme

e Yeni musteri kazanimi ve mevcut misteri iliskilerini
glclendirme

o Uriin portféylinii etkin bir sekilde tanitarak pazar payini
artirma



